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Si tu empresa aun no es miembro de ASOFAP, asodciate. Se espera que la empresa comprometida
con las buenas practicas sectoriales esté en la asociacion empresarial del sector donde actua.
Pertenecer a ASOPAP permite estar conectado al sector, recibiendo informacion e influyendo en él
a través de las comisiones de trabajo de la Asociacion, y recibir el apoyo de la patronal del sector.
Conoce la experiencia de asociados actuales en los videos testimoniales de www.asofap.es.

DEFENDEMOS LOS INTERESES DEL SECTOR
PROMOVIENDO EL DESARROLLO
DEL NEGOCIO BASADO EN LAS BUENAS
PRACTICAS PROFESIONALES

VENTAJAS DE FORMAR PARTE DE ASOFAP

v PERTENENCIA A UN COLECTIVO EMPRESARIAL RECONOCIDO POR SU
COMPROMISO CON LAS BUENAS PRACTICAS PROFESIONALES.

v PARTICIPACION EN LA ELABORACION DE NORMATIVA Y LEGISLACION
SECTORIAL.

v ACCESO A OPORTUNIDADES DE NEGOCIO.
v ACCESO A CONTACTOS DE INTERES PROFESIONAL.
v ACCESO A FORMACION TECNICA.

v ACCESO A INFORMACION ESTRATEGICA, TECNICA Y LEGAL DE INTERES
SECTORIAL.

vV ACCESO A ASESORAMIENTO PROFESIONAL.

v OBTENCION DE CONDICIONES VENTAJOSAS EN EVENTOS DE INTERES
SECTORIAL Y SERVICIOS EMPRESARIALES.

AsoNews | 3



AsoNews | n°8-DICIEMBRE 2018

FORO PISCINA &

ASOFAP agradece a los 400 profesionales destacados del sector que asistieron a la segunda edi-
cion del Foro Piscina & Wellness, celebrado de nuevo en Madrid, interesados en conocer y debatir
sobre la situacidn, las tendencias, las oportunidades y los retos sectoriales y, a la vez, potenciar el
networking con los directivos de las empresas referentes del sector. Todos ellos han logrado que
un evento tan joven como este, con tan solo dos ediciones, se haya consolidado rapidamente en el
calendario de jornadas para la industria de la piscina y el wellness, con una excelente valoracion

por parte de los asistentes.

celebrado los pasados 4 y 5 de oc-

tubre en Madrid, se ha consolidado
como la plataforma de referencia de
formacién y difusién del conocimiento
para los profesionales de los ambitos de
la piscina residencial, de uso piblico y
wellness. El Foro, que coincidié con el
evento paralelo BBMeeting del salén BB-
Construmat reuniendo a un total de 400
asistentes, conté con 30 ponentes que,
durante las pertinentes conferencias, se-
falaron la sostenibilidad, la calidad de los
materiales, la aplicacién de nuevas solu-
ciones tecnolégicas, el aprovechamiento
del agua y la digitalizacion como las prin-
cipales tendencias del mercado.

EI segundo Foro Piscina & Wellness,

El sector de la piscina confirma asi su
buena salud, mientras prepara un 2019
con unas perspectivas positivas. La sos-
tenibilidad, el uso razonable de los re-
cursos hidricos y energéticos, el control
de la calidad del agua y la transforma-
cion digital son los principales retos de
futuro. Tematicas, todas ellas, tratadas
en este foro organizado por ASOFAP y
el salén Piscina & Wellness de Fira de
Barcelona. El evento se centrd sobre
todo en el comportamiento del merca-
do, las necesidades del consumidor asi
como en la renovacion y adaptacion del
negocio de las empresas que operan en
los ambitos de piscina residencial, insta-
laciones acuéticas y recreativas y well-
nessy spa.
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Espacio de conocimiento

El Foro Piscina & Wellness reunié a 30
ponentes que participaron en mas de
20 actos entre sesiones plenarias, con-
ferencias y mesas redondas, a los que
asistieron profesionales interesados en
la analisis de tendencias de mercado,

implementacion de soluciones innova-
doras, nuevas tecnologias, conducta del
cliente y momento econémico del sec-
tor de la piscina.

ASOFAP apunta: “Deseamos agrade-
cer a los mas de 30 ponentes que par-
ticiparon en el Foro su contribucion,

ASOFAP confia que lo aprendido en el Foro sirva
a los profesionales de las empresas asistentes
para aumentar su competitividad en el mercado,
desarrollando buenas practicas profesionales
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WELLNESS 2018:

compartiendo su conocimiento sobre
cuestiones de interés sectorial. Desde
cuestiones legales, normativas y técni-
cas, a estrategias de marketing y ven-
tas para mejorar la rentabilidad de la
empresa. Y a todos los asistentes que
participaron activamente en las mesas
redondas y jornadas. Confiamos que lo
aprendido en el Foro sirva a los profe-
sionales de las empresas asistentes para
aumentar su competitividad en el mer-
cado, desarrollando buenas practicas
profesionales”

Tres ejes tematicos

El Foro se dividi6 en tres ejes teméticos:
piscina privada, piscina de uso piblico y
wellness y spa.

En relacion al segmento dedicado a la
piscina residencial, en el Foro se han
destacado el ahorro de agua y energia,
la elaboracion de productos sostenibles,
respetuosos con el medio ambiente y
con un enfoque biolégico, la seguridad y
el uso de sistemas digitales para el con-
trol de la piscina como algunas de las in-
quietudes del consumidor final a las que
el fabricante y el distribuidor tienen que
dar respuesta. Ademas, entre los retos
de futuro, los expertos han coincidido
en la necesidad de ofrecer al cliente
productos de alta calidad que propor-
cionen un ahorro a largo plazo, asi como
un servicio postventa llevado a cabo por
especialistas para reducir el intrusismo
profesional y garantizar al cliente una
orientacién eficaz, no solo a la hora de
construir una piscina, sino también para
mantenerla o renovarla.

Por lo que se refiere al ambito de pisci-
na de uso piblico (instalaciones acua-
ticas recreativas y deportivas), los po-
nentes se centraron sobre todo en la
importancia de la calidad del agua de
las piscina, en relacion a la legislacion y

reglamentacion aplicable, para prevenir
riesgos para la poblacion como la bacte-
ria Legionella y tutelar la salud publica.
En este sentido, los expertos coincidie-
ron en la necesidad de vigilar la labor de
los operarios habituales mediante un
control periddico a cargo de empresas
especializadas. Como temas comple-
mentarios, se abordaron cuestiones
relacionadas con la gestién integral y el
mantenimiento de la piscina pablica.

En el area del wellness y spa, los exper-
tos han destacado el momento de auge
de este sector cuyo futuro pasa por au-
mentar el nGmero de centros, ubican-
dolos en nuevos contextos (eventos,
congresos, cines, tiendas, etc.) y no
solo en hoteles o spa. Desde el punto
de vista del marketing, los especialistas
sefalan la necesidad de empatizar con el
cliente para optimizar la experiencia de
uso, de los productos y servicios. Tam-
bién quedd patente el impulso que las
nuevas tecnologias ofrecen al negocio
del wellness con el fin de conocer me-
jor y llegar a mas clientes (big data), los
cuales exigen nuevas experiencias de
bienestar.

Espacio para la colaboracion
y las relaciones de negocio

Desde ASOFAP, “nos satisface saber
que los asistentes pudieron conocer vy
conversar con directivos de empresas
y profesionales de la administracion
publica, de interés para el desarrollo de
su negocio. El fruto de esas reuniones
deben servir para continuar haciendo
crecer nuestro sector que, como vimos
con el Barémetro Sectorial de la Piscina
2018, sigue aumentando el doble que la
media de la economia espafiola”.

Alianza ganadora

El Foro ha ilustrado una vez mas la alian-
za ganadora que hacen ASOFAP y el sa-
I6n Piscina & Wellness Barcelona para
seguir promoviendo el progreso técni-
co y econdmico del sector espafiol de
la piscina y el wellness. Gracias a todo
el equipo organizativo de ambas entida-
des, ha sido posible el buen desarrollo
del evento. La proxima cita para pro-
fundizar en tendencias y mercado sera
el salén Piscina & Wellness Barcelona
2019, del 15 al 18 de octubre de 2019.m

El Foro atrajo a 400 profesionales del sector,
interesados en conocer los retos del mercado,
soluciones innovadoras y la conducta del cliente
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EL BAROMETRO
PISCINA MARCAEL

El Foro Piscina & Wellness de Madrid fue el escenario escogido por ASOFAP para presentar el se-
gundo Barédmetro Sectorial de la Piscina, un trabajo que permite conocer la situacion del mercado
en 2018 y perspectivas de 2019. En general, el Barémetro muestra que el sector sigue creciendo y
gue tiene buenas perspectivas futuras, que se encuentran especialmente vinculadas a la sostenibi-
lidad, la facilidad en la gestion de la piscina y la calidad de la misma. Este documento se encuentra
al completo a disposicion del asociado en la zona privada de la web de ASOFAP.

| Barometro Sectorial 2018 mues-
E tra que el sector de la piscina goza

de buena salud. Segin sus princi-
pales conclusiones, presentadas por el
gerente de ASOFAP, Agusti Ferrer, el
sector de la piscina ha aumentado su
facturacion un 5,45% en 2018, el doble
de la economia espariola, pero la mitad
que hace un afo. Eso supone que seguira
creciendo, pero de forma mas modera-
da con respecto a 2017. Los fabricantes/
distribuidores lideran este crecimiento,
por delante de los constructores, insta-
ladores y empresas de mantenimiento.

AsoNews | 8

Principales resultados

En sintesis, el Barédmetro Sectorial de la
Piscina 2018 sefala que:

- El sector de la piscina crece en 2018,
pero menos que en 2017. El sector
aumenta su facturacion un 5,45%, el
doble que la economia media espafiola
(2,5%), pero la mitad de hace un afo
(9,15%).

- El segmento de fabricantes/distri-
buidores lidera este crecimiento, por

delante de los constructores, instala-
dores y empresas de mantenimiento.

- Se detecta una mayor dualidad. Si bien
dos de cada tres empresas tendran una
facturacion superior en 2018 respecto
a 2017, un 89% crecera por encima del
5% y una de cada tres empresas, por
encima del 15%, también es cierto que
las empresas que estan actualmente
en una situacion dificil pueden desapa-
recer en 2 afios.

- Por porcentaje de facturacion, la pisci-
na de uso privado sigue siendo el nego-

La construccion
de nuevos vasos vuelve
a ocupar la primera
posicion entre las tres
lineas de negocio mas
rentables, adelantando
al mantenimiento
y a la renovacion
de piscinas como
principales fuentes
de facturacion
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SECTORIALDE LA
CAMINO A SEGUIR:

Y BUENAS PERSPECTIVAS

cio mas importante e, incluso, aumenta
su peso en comparacion con 2017.

- La nueva construccion pasa a ser la
principal linea de negocio del sector,
rompiendo asi el equilibrio existente
en 2017 con el resto, el mantenimien-
to y la renovacion de piscinas.

- El sector aumenta su internacionali-
dad gracias a los fabricantes y distri-
buidores, los cuales poseen una mayor
capacidad de exportacion.

- El indice de confianza empresarial es
alto: 63,5 puntos. Ello implica una bue-
na marcha del negocio actual y buenas
perspectivas para 2019, afio en el que
se espera un crecimiento moderado.

- Tendencias de productos, los equipos
de electrdlisis repiten como los mas

demandados, por delante de los siste-
mas de dosificacion y control, la ilumi-
nacién led, los robots automaticos lim-
piafondos, las cubiertas y cobertores y
la climatizacion con bombas de calor.
Estos dos Gltimos experimentan una
notable subida en 2018.

Retos y preocupaciones a abordar: el
intrusismo profesional, la falta de cua-
lificacion y la dificultad del consumidor
para identificar empresas técnicamen-
te solventes.

Mayores demandas del cliente a dos
anos vista: la facilidad de manteni-
miento de la piscina, el bajo consumo
energético, la alta calidad de los mate-
riales, una garantia amplia en el tiem-
po, la conectividad y domética, un ser-
vicio de mantenimiento asociado y el
disefo y cuidado estético.m

EL BAROMETRO YA
ESTA A DISPOSICION
DEL ASOCIADO

Los asociados de ASOFAP ya pue-
den acceder a la version completa
del Barébmetro Sectorial de la Piscina
2018, que se encuentra en la parte
privada de la web de la asociacion,
de acceso exclusivo para las empre-
sas asociadas: www.asofap.es.

FORO

PECINA |
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ASOFAP EXPLICA EL
‘CASO ESPANOL’' DE
LA PISCINA ENITALIA

El 28 de noviembre de 2018 ASOFAP fue invita-
da a explicar ante el sector italiano de la piscina
la recuperacion del sector espanol tras la crisis
economica del 2008y la situacion actual del mis-
mo, que los asistentes vieron con gran interés.
La ponencia tuvo lugar en el marco del certamen
Covegno d’Autunno 2018, que hoy es un evento
referente en Italia de reunion de los principales
actores del sector italiano de la piscina.

del certamen Covegno d’Autunno

2018, que hoy es un evento refe-
rente en ltalia de reunién de los prin-
cipales actores del sector italiano de la
piscina. Organizado por la asociacién
italiana de la piscina Professione Acqua,
esta entidad invit6 a ASOFAP al certa-
men por considerar que es una asocia-
cion referente de la que poder aprender
buenas practicas. También considerd
que ASOFAP podia ofrecerle una vision
del sector espafiol, que los profesiona-
les italianos miran con atencion, por en-
tender que es uno de los mercados de
la piscina mas importantes del mundo.

| a ponencia tuvo lugar en el marco

Ante tal invitacion, Agusti Ferrer, ge-
rente de ASOFAP, asisti6 como invi-
tado a la Asamblea de Asociados de
Professione Acqua y posteriormente
presentd las claves de la recuperacion
del sector espanol de la piscina y situa-
cién actual, en comparativa con algunos
datos de ltalia.

Agusti Ferrer explicd y mostré que uno
de los motivos principales de la recupe-
racion sectorial fue y ha sido la llegada
a Espafa de turistas que anteriormente
iban a destinos del mediterraneo afri-
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cano, y que cam-
biaron su destino
por Espafa, ante
la inestabilidad en esos paises a partir de
la primavera arabe de 2010. Esta llegada
de turistas permitié una estabilidad del
sector hotelero y servicios que se tra-
dujo en demanda de instalaciones acua-
ticas como reclamo de ciertos publicos,
a la vez que todo ello causé externalida-
des positivas en otros sectores, que fa-
vorecieron la recuperacion econémicay
asi la inversion en piscinas.

Agusti Ferrer también explicé el cambio
de escenario en cuanto a la fuente de
negocio, mostrando que, si antes de la
crisis la construccion de nueva piscina
aportaba al sector la mayor parte de
los ingresos de las empresas, durante la
crisis la linea mas importante fue la de
reformas y mejoras, dado la antigiiedad
del parque de piscinas espanol. Y mos-

tré como en 2018 esta tendencia se ha
revertido, volviendo la construccion de
nueva piscina la principal linea de nego-
cio del sector en Espania.

Finalmente, comentd la importancia
de identificar adecuadamente la de-
manda, especialmente en cuanto a sus
intereses, para ofrecerles realmente
aquello que desean, y que esta estre-
chamente vinculado con la facilidad de
manejo de la piscina y el bajo consumo
energético.

La conferencia permiti6 ilustrar el buen
desarrollo del sector espafol de la pis-
cinay la fortaleza actual del mismo, que
reafirman el sector espafiol como uno
de los mejores del mundo y su mercado
como uno de los mas atractivos.m

La conferencia de ASOFAP en Italia permitio
ilustrar el buen desarrollo del sector espaiiol
de la piscina y su fortaleza actual, que reafirman
esta industria como una de las mejores del mundo
y su mercado como uno de los mas atractivos
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LAS GUIAS TECNICAS,
REFERENTE PARA LAS
BUENAS PRACTICAS

De acuerdo al Plan de Accion de ASOFAP, la asociacion esta trabajando en el desarrollo de guias
técnicas sectoriales que sirvan de documento de referencia técnica para los profesionales del sec-
tor e interesados en el mismo, con el objetivo final que ello se traduzca en unas mejores practicas
profesionales sectoriales y en la homogeneizacion de criterios técnicos sectoriales. ASOFAP apro-
vecho el Foro Piscina & Wellness celebrado en Madrid en octubre para presentar la situacion de los
trabajos y recordar que los asociados pueden participar en ellas mediante las comisiones sectoria-

les de la asociacion.

Piscina privada

Joaquim Feixas, presidente de la Co-
mision Sectorial ASOFAP de Piscina
Privada, presentd la aproximacién que
pretende tener la guia técnica ASOFAP
para la piscina privada y el plan de tra-
bajo para elaborarla. Asi, comenté que
el documento esperado explicara, de
forma didactica y divulgativa, las cues-
tiones a tener presente en la instalacion,
puesta en marcha y mantenimiento de
las piscinas de uso privado para actuar
de acuerdo a las buenas practicas pro-
fesionales en la materia.

La elaboracion de esta guia, revisada
cuidadosamente por los maximos expo-
nentes del sector, debe ofrecer un docu-
mento de tal referencia que pueda servir
en el futuro como documento base para
una futura legislaciéon sectorial. Y es que
no hay que olvidar que ASOFAP, en tanto
que asociacion representante del sector
empresarial del sector piscina, tiene en-
tre sus actividades principales participar
en la legislaciéon y normativa sectorial
espanola y europea. La guia abordara las
cuestiones clave del ambito de la pisci-
na de uso privado, tales como un glo-
sario técnico unificado y el marco legal
general existente, hasta las cuestiones
relativas especificas de piscina (tipolo-
gia, sistemas constructivos del vaso...),
la calidad del agua (parametros, filtra-

cién y bombeo, desinfeccion, climatiza-
cion...) y del aire de la piscina, la valida-
cion y puesta en marcha (check list), los
requisitos de seguridad en la gestion o
la inspeccion técnica.

Piscina pablica y parques
acuaticos

La presentacion de la ‘Guia Técnica
ASOFAP para piscinas de uso publico y
parques acuaticos’ corri6 a cargo de Ar-
mando Prallong, presidente de la Comi-
sion Sectorial de Piscina de Uso Puablico
de ASOFAP. Prallong hablé que la guia
que esta coordinando junto con el presi-
dente de la Comision Sectorial ASOFAP
de Parques Acuéticos, Alfonso Ribarro-
cha, abordara cuestiones como unos es-
tandares minimos en las piscinas de uso
publico y unas pautas de buenas préacti-
cas profesionales aplicables a cualquier
escenario. En esta linea, sefialé que se
considera que la guia técnica tendra un
impacto en la futura legislacion sectorial,

dado que la guia pondré en evidencia la
existencia de ciertos criterios técnicos
optimos, y por lo tanto a tener presente
en futuras legislaciones. Un aspecto que
en ASOFAP se considera necesario para
las buenas practicas en el sector y para
facilitar la actuacion de las empresas en
todo el territorio nacional; dado que la
heterogeneidad legislativa autondomica
actual en el sector es una barrea a la uni-
dad del mercado espariol.

Armando expuso los puntos claves que
se van a contemplar en esta guia, como
son el disefio, la construcciéon y la reha-
bilitacion; las cuestiones relativas a la
calidad del agua y del aire; los requisitos
de seguridad en la gestion, incluyendo
los de funcionamiento y mantenimien-
to. Finalmente, en nombre de ASOFAP,
recordd a los asistentes que los asocia-
dos pueden participar en este proyecto
a través de la comision sectorial, y ani-
mé a los que aln no habian participado
a hacerlo si tenian cuestiones a aportar. B
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ASPECTOS GENERALES
DEL AGUA DE PISCINAS

Autores: Elena Simén Gaudd, técnica de I+T de Ercros, S.A., empresa miembro de ASOFAP
Francisco Andrés Gracia Gorria, técnico coordinador de I+T de Ercros, S.A., empresa miembro de ASOFAP

El cloro, en sus distintas formas de uso, es el agente mas empleado en la desinfeccion del agua de
piscinas, aunque el verdadero agente desinfectante del agua es el acido hipocloroso, HCLO, que es
capaz de destruir bacterias, virus, algas y otros microorganismos. Las fuentes de acido hipocloroso
mas habitualmente empleadas son tres: el hipoclorito sddico, el acido tricloroisocianurico (ATCC) y
el cloro generado in situ mediante electrolisis salina.

estas fuentes de cloro, y los me-

canismos de formacion del acido
hipocloroso, en cada caso, son los si-
guientes:

| as caracteristicas de cada una de

Hipoclorito sédico

Este compuesto se presenta en disolu-
cién acuosa, normalmente con un con-
tenido de entre un 5 y un 15% de cloro,
de color amarillo suave, con olor clasico
a lejia y tacto jabonoso.

La disolucion de este compuesto en el
agua produce &cido hipocloroso. El tra-
tamiento con hipoclorito sédico es am-
pliamente usado en piscinas, principal-
mente por su bajo coste.

Para que una piscina tratada con hipo-
clorito sédico trabaje correctamente,
el valor del pH de la piscina es critico.
Se recomienda que el pH se mantenga
entre 7,2 y 7,8 para que la desinfeccion
sea efectiva. Por ello, se requiere una
dosificacion de un acido, normalmente

El cloro, en sus distintas formas de uso,
es el agente mas empleado en la desinfeccion
del agua de piscinas
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bisulfito sédico o acido clorhidrico, para
contrarrestar la tendencia a subir el pH.

La estabilidad del hipoclorito sodico
concentrado es baja -unos 100 dias de
vida media- y requiere un volumen de
almacenaje mayor que las otras alterna-
tivas. Es por ello que es mas frecuente
su utilizacion en piscinas de mayor volu-
men que permiten una optimizacién de
su logistica.

Acido tricloroisocianirico

El acido tricloroisocianirico (ATCC) es
un sélido que contiene un 90% de cloro
activo. La hidrolisis de este compuesto,
generalmente dosificado en forma de
tabletas, produce &cido hipocloroso y
acido ciantrico (AC).

La limitada solubilidad del ATCC hace
que la tableta vaya liberando el acido hi-
pocloroso de forma progresiva, mante-
niendo siempre un nivel de cloro activo
adecuado en el agua. El pH del agua no
se modifica apenas, por lo que no es ne-
cesario anadir ningin corrector de pH
en la piscina.

Al ser un compuesto sdlido, el trata-
miento con ATCC ofrece a los clientes
un mejor manejo y facilidad de dosifi-
cacion. Como se dosifica en forma de
tableta, la formulacidon de esta suele
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DE LA DESINFECCION
MEDIANTE CLORO

contener, ademas de cloro, compues-
tos algicidas, floculantes, bactericidas,
estabilizantes, etc. Ademas, el volumen
de almacenamiento de desinfectante se
reduce sensiblemente y en general au-
menta la seguridad.

Asi mismo, el acido cianarico generado
es un agente estabilizador del acido hi-
pocloroso, ya que actta como filtro para
la luz solar y previene su descomposi-
cion por accion de los rayos ultraviole-
ta. Por este motivo, este tratamiento es
especialmente adecuado en piscinas al
aire libre. Sin embargo, niveles excesi-
vos de acido cianirico retardan la acti-
vidad bactericida del cloro, lo que obliga
a una purga sistematica del agua de la
piscina.

Electrélisis de cloruro
sédico

Otra de las formas de suministrar cloro
a una piscina es generar el cloro in situ
mediante un pequefio electrolizador,
utilizando como materia prima cloruro
sodico (sal coman).

El electrolizador salino tiene la ventaja
del bajo coste de transporte, almace-
namiento y gestidon, comparado, so-
bre todo, con el del hipoclorito sédico
comercial. Ademas, el cloruro sédico
trabaja en un ciclo cerrado, ya que el
acido hipocloroso, una vez que ha reac-
cionado con la materia organica y con
los patogenos para destruirlos, vuelve a
convertirse en cloruro, mientras el so-
dio permanece disuelto sin intervenir en
ninguna reaccion.

Este sistema no es valido para piscinas
muy grandes, de mas de 200 m3, pero
su mayor inconveniente es que conlleva
el riesgo de la generacion de hidrégeno,
gas altamente explosivo que necesita
ser venteado de forma segura. La con-
centracion 6ptima de sal en el agua es

de 1,5 a 3 gramos/litro, lo cual propor-
ciona un ligero sabor salado al agua de
la piscina.

Conclusiones

El tratamiento con hipoclorito sodico
es el mas utilizado tradicionalmente, y
resulta el mas econédmico. No obstante,
presenta ciertas complejidades para su
manipulacion y almacenamiento debido
a su dilucion y baja estabilidad, lo que
hace que su utilizaciéon sea méas adecua-
da en piscinas de mayor volumen.

El tratamiento de generacion de cloro
in situ mediante electrdlisis salina pre-
senta como ventaja principal el no al-
macenamiento del desinfectante, pues-
to que el cloro se genera directamente
para ser consumido en la piscina. Sin
embargo, también es el mas caro, debi-
do principalmente a la amortizacién del
equipo y al recambio de los electrodos.
Ademas, puede presentar riesgos de
explosion si los disefios de la instalacion
son deficientes, al generarse hidréogeno
gas en el catodo.

El tratamiento de desinfeccién con aci-
do tricloroisociandrico (ATCC) presenta
varias ventajas. Por un lado, se destaca
la facilidad de manejo, para cualquier
usuario, tanto en piscinas publicas como
en particulares, al ser un compuesto
sélido, normalmente compactado en
forma de tableta. Por otro lado, es un
tratamiento bastante econémico, lige-
ramente superior al del hipoclorito s6-
dicoy entre un 15% y un 20% menor que
la electrélisis in situ. Tiene la importante
ventaja de estabilizar la accion del clo-
ro mediante el dcido ciandrico residual,
que frena la accién destructora de los
rayos ultravioletas.

El Gnico inconveniente de este siste-
ma viene relacionado con la obligada
renovacion del agua de la piscina para
mantener un nivel adecuado de éacido
ciandrico residual, que estabilice el clo-
ro sin frenar su accion bactericida, pero
en cualquiera de los desinfectantes uti-
lizados se exige una renovacion del agua
para garantizar que los parametros de
calidad de la piscina se mantienen den-
tro de los limites permitidos.m
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MIRANDO AL 2019:
RETOS TECNICOS
Y SECTORIALES

Tras cerrar un 2018 muy positivo, ASOFAP mira hacia el 2019 con voluntad de seguir promoviendo el
desarrollo técnico y econdmico del sector; y de manera especial fomentando un marco técnico claro,
que ayude al desarrollo de las buenas practicas profesionales.

n esta linea, durante 2018 se pre-
Esenté el estudio de la legislacion

autonémica relativa a los criterios
higiénico-sanitarios de las piscinas de
uso colectivo, para mostrar la dispa-
ridad de criterios existente entre co-
munidades auténomas, y la necesidad
de armonizarlos bajo criterios técnicos
sectoriales basados en las buenas prac-
ticas profesionales. Un trabajo que sera
la base de futuras relaciones con la ad-
ministracion pablica.

En este marco fundamental de promo-
ver las buenas practicas profesionales
en el sector, ASOFAP también ha inicia-
do la redaccién de unas guias técnicas
que sirvan de referente técnico secto-
rial, con la intencion que se divulguen y
se extiendan las buenas practicas en el
sector. La prevision es poder presentar
la primera guia técnica en el segundo
semestre de 2019.

ASOFAP cierra el aino 2018 con mas de 60 altas
de asociados, lo que supone el crecimiento
anual mas significativo de su historia

Otra linea de actuacidon importante y
que la asociacién prevé potenciar en
2019 es la formacion. Tras la experien-
cia positiva de la formacion en mante-
nimiento fisicoquimico de la piscina, en
2019 se implementara un nuevo progra-
ma sobre marketing en la tienda de la
piscina y el wellness y otro en dimen-
sionamiento hidraulico para la piscina y
en algln ambito técnico especifico, aln
sin concretar.

Durante este afio se ha seguido fomen-
tando el desarrollo de las relaciones de
negocio y el encuentro entre empresas
de la cadena de valor de este. En esta
linea el Foro Piscina y Wellness 2018,
celebrado en Madrid, en colaboracién
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con Fira Barcelona, ha sido el evento
mas destacado, que reunié 400 profe-
sionales interesados en conocer mas del
sector y sus empresas.

En 2019, ASOFAP coorganizard nue-
vamente el salén Piscina & Wellness
Barcelona, que es el evento de mayor
importancia en el que la asociacion esta
implicada, y que hoy se ha convertido en
un referente mundial.

El interés del sector en las actividades
desarrolladas por ASOFAP y su posicio-
namiento en el sector se ha traducido
en un aumento de la demanda de em-
presas que quieren formar parte de la
asociacion. ASOFAP cerrara este ano
2018 con mas de 60 altas de asociados,
lo que supone el crecimiento anual mas
significativo de su historia. Asimismo,
muchas de estas adhesiones se enmar-
can en la aproximacion de la asociacion
hacia la empresa tienda de la piscina,
que antiguamente era un perfil muy re-
ducido dentro de la masa asociativa de
ASOFAP.

Los resultados avalan claramente la
buena direccién profesional de la aso-
ciacion y las bases sélidas para el de-
sarrollo futuro de la asociacion em-
presarial de sector de la piscina que es
ASOFAP.m
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FORMACION 2019:
TRES NUEVOS
CURSOS

ASOFAP tiene previsto impartir 3 programas formativos durante
el primer trimestre 2019, y abrira el plazo de inscripcién en breve,
avisando anticipadamente a todos los asociados de ello.

MANTENIMIENTO
FISICOQUIMICO
DE LA PISCINA

Los profesionales del manteni-
miento de la piscina deben conocer
los requisitos técnico-sanitarios
que las piscinas deben cumplir y
como lograrlos. Este curso esta
orientado a que el alumno apren-
da los conceptos y metodologias
clave para hacer un mantenimento
adecuado de la piscina, sobre todo
en relacion a los elementos que
afectan a la calidad del agua de la
piscina.

a. Formato presencial.
b. Formato on line.

MARKETING EN LA
TIENDA DE LA PISCINA
Y EL WELLNESS

El consumidor final que asiste a la
tienda de la piscina necesita iden-
tificar facilmente lo que necesita.
Una buena gestion de la tienda
desde la perspectiva del marketing
resulta esencial para logralo, a la
vez que logra que se maximice la
rentabilidad del negocio. Este cur-
so esta orientado a que el alumno
aprenda los conceptos y metodolo-
gias clave del marketing aplicado a
la tienda de la piscina para aumen-
tar la rentabilidad de la tienda.

a. Formato on line.

DIMENSIONAMIENTO
HIDRAULICO PARA
LA PISCINA

El sistema hidraulico de una piscina,
aunque no se vea en su parte exte-
rior, es el responsable de que toda

la piscina se mantenga en buenas
condiciones. El curso esta orientado
a que alumno conozca las cuestiones
mas importantes del dimensiona-
miento hidraulico, en tanto que
tiene una importancia fundamental
en el rendimiento de la piscina. Esta
formacion aborda cuestiones como
el depésito de compensacion, la
aspiracion, el bombeo o la filtracion.

a. Formato presencial.

Mas informacion: www.asofap.es
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